Les Bonnes Pratiques
de la Négociation des Achats

METHODE PEDAGOGIQUE :

A l'issue de la formation, le participant sera
capable de:

« Respecter les principes de base de toute
négociation,

« Préparer ses entretiens avec méthode,

« Conduire les échanges selon un déroulement
structuré,

«Varier ses stratégies et tactiques de négociation.

MODALITES D’EVALUATION :

+ Quiz de connaissances en fin de stage pour
évaluation des acquis

« Mise en situation de négociation durant
laquelle I'apprenant utilise au moins 3 tech-
niques d'argumentation et 3 techniques de
conclusion.

« Attestation de formation individuelle

« Questionnaire de satisfaction en fin de
formation

Accessibilité

Toutes nos formations sont accessibles et
adaptables aux personnes en situation de
handicap et nous veillons au respect des
conditions d'accueil.

De plus, tous nos formateurs/intervenants y
sont sensibilisé.

DATES : Mise en place toute I'année, consul-
tez-nous ou voyez avec le service formation de
votre entreprise.

DUREE : 21 heures en discontinu (2 jours + 1)




